
Mit dem Aufkommen von AI-Guided 
Selling ist es wichtig zu verstehen, 

wie dadurch der  
Umsatz gesteigert wird.

Der Erfolgskreislauf des KI-gestützten Vertriebs

Erfahren Sie mehr über die nächste Ära im Vertrieb: AI-Guided Selling.  
E-Book herunterladen

Engagiertere Kunden
Mit personalisiertem, relevantem 
Content, zur richtigen Zeit, 
am richtigen Ort, interagieren 
Interessenten mehr und  
liefern so detailliertere,  
wertvollere Daten.

Eine bessere Erfahrung  
für Ihren Vertrieb
Ihre Sales erhalten unmittelbar 
Unterstützung, ohne 
Implementierungshürden. 
AI-Guided Selling steigert die 
Effizienz, weshalb die Sales 
Teams es mehr und mehr nutzen.

Präzise Daten „rein“
AI-Guided Selling wird durch 
Content-Analytics der Sales 

Enablement-Plattform und Daten 
aus Integrationen mit anderen 

Systemen gespeis.

KI-basierte  
Vorschläge „raus“

Die KI-Engine analysiert  
Daten in Echtzeit, trifft 

Vorhersagen und gibt umsetzbare 
Empfehlungen genau dann, wenn Ihr 

Vertrieb sie braucht.
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https://learn.seismic.com/whitepaper-AI-Guided-Selling-Roadmap-fuer-den-ki-gestuetzten-vertrieb.html

